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fa%ﬁﬂt"’”’ Les nouveaux services commerciaux 107/

PLACEMENT DE SOLUTIONS 4G/56 . ASSEZ DE LA
NOUS NE SOMMES PAS DES ,
COMMERCIALX GRATUITS ! POLYVALENCE FORCEE !

Une nouvelle directive arrive dans les PPC, les salariés sont
formés pour placer directement aux clients des solutions Ce n’est pas aux salariés du PPC de combler

4G/5G .Une fois encore, sans concertation, sans gratuitement les trous du marketing ou de la vente.
reconnaissance, et surtout sans compensation elle ajoute des  Notre metier est technique, pas commercial. N
missions commerciales aux activités techniques. S’ils veulent des commerciaux sur le terrain, qu’ils

embauchent et qu’ils paient !

465G

Les salariés ont demandé a la direction que :

o Cette mission soit ajoutée officiellement a la fiche de
poste,

° Une rétribution soit prévue pour ce travail
supplémentaire,

e Le volontariat soit respecté : chacun doit pouvoir COLLECTIVEMENT, FAISONS

choisir s’il souhaite ou non de réaliser ces placements

commerciaux. RESPEETER NI]S DRU'TS '
REFUS DE LA DIRECTION Refusons d'en faire toujours plus pour

On nous dit : "Ce sera trés peu de placements” toujours moins.
Ne laissons pas la direction

Mais alors pourquoi former tout le monde ? POUF(Z]UOI ajouter pEdéfinir nos métiers sans nous, contre nous |
des appllcatlons commerciales au Sl si ce n’est que "tres

peu" ?

Ce que nous voyons, ¢’est une transformation insidieuse du
métier : petit a petit, on pousse vers des missions
commerciales, sans reconnaissance, sans moyens et sans
choix. Et demain ? Ce sera quoi ? De nouveaux objectifs ?
Des primes conditionnées a la vente ? Des pressions pour
faire toujours plus avec moins ?
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